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Mein Pareto-Praxis-Tipp für Umsetzungen 
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Meine Lösung
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Zusammenfassung: Mehr Umsatz und Ertrag … 
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Welche Themen haben für Sie aktuell Priorität?
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o Strategische Klarheit o Ihr Angebot skalierungsfähig gestalten

o Klare Ziele und Prioritäten o Bessere Differenzierung im Wettbewerb

o Klare Zielgruppenstruktur mit Potenzialen o Ihr Angebot verbessern

o Ihre Bestandkundenpotenziale heben o Ihren Kundengewinnungsprozess verbessern

o Attraktiver in den Augen Ihrer Zielgruppe werden o Ihren Verkaufsprozess verbessern

o Klare Positionierung, die Ihre Zielgruppe (und 

Mitarbeiter) anzieht

o Ihre Kundenbindung erhöhen

o Ihre Angebote profitabler gestalten o Besser skalieren

o Ihre Angebote unwiderstehlicher gestalten o Klaren Fokusplan mit den wichtigsten Hebeln

Wo drückt Sie der Schuh? / Wo ist Ihr Engpass?



Erkenntnisse und Aktionsplan

Erkenntnisse und Aktionsplan

Zielgruppen 1. 2. 3.

positionieren 1. 2. 3.

differenzieren 1. 2. 3.

umsetzen 1. 2. 3.

Ideen 1. 2. 3.
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Notizen
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